
EFFICIENZA, PREZZI, SATURAZIONE

W E B I N A R  L I V E  G R A T U I T O

Il webinar si  terrà su
WebinarJam. Per partecipare

non è necessario scaricare
alcun programma, sarà

sufficiente cliccare sul link
fornito via mail.
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Ai Commercialisti si
riconoscono n. 2 Crediti

Formativi validi ai fini della
Formazione Continua

Obbligatoria. Mat.  B.2.2

I driver del buon funzionamento dello studio per la soddisfazione del
professionista

DOTT. STEFANO
DALLANOCE

analizzare i principali punti di pressione per
controllare la performance dello studio;
approfondire i concetti di soddisfazione, fedeltà ed
esperienza;
 mostrare la potenza del budget: un nuovo approccio
per la gestione delle attività di studio. Quali sono i
vantaggi? Come si applica?
proporre tecniche di pricing specifiche per lo studio;
chiarire il concetto di saturazione e come esso
influenza la competitività dello studio sul mercato.

IL CORSO SI OCCUPERÀ DI:

Consulente BDM,
esperto in sistemi di pianificazione

e controllo presso Studi
Professionali

Per l'iscrizione
 

IL LINK SARA' DISPONIBILE A
BREVE


