
Webinar	 Data: 24/02/2021	 	 Orario: dalle 15.00 alle 16.30


M&A - Opportunità, Processi e Potenziale

Il convegno è dedicato a chi si occupa di M&A e di Corporate Finance.

Nel corso del webinar vengono analizzate le fasi più delicate di un’operazione di M&A con particolare focus 
sulla determinazione del corretto pricing ed alle forme di pagamento del prezzo convenuto;

Verrà analizzata la possibile introduzione di interessanti strumenti innovativi a supporto dell’attività del 
professionista e verrà fatto un breve approfondimento su specifiche soft e coaching skills necessarie ai 
professionisti del settore per essere maggiormente profittevoli e efficaci nel corso delle trattative di M&A.


Programma 

Fasi iniziali di un’operazione 
• Origination e strumenti innovativi a supporto della fase iniziale di 
un’operazione di M&A 

Dott. Stefano Bona Veggi 

La definizione del pricing: tecniche e modalità di determinazione 
• Valore dell’azienda: l’importanza dell’identificazione del metodo di valutazione 
da utilizzare per un pricing corretto 

Prof. Bruno Giacomello 
La definizione del pricing: forme e tempistiche di pagamento  
• Modalità di pagamento e insidie nascoste

• Tempistiche di pagamento e relative tutele

Avv. Roberto Sparano 
Proattività, network e comunicazione efficace a servizio del successo  
• Esplorare Nuovi mindset e nuove prospettive

• Definire un piano d'azione SMART

Dott. Antonio Sgueglia 

Note organizzative 
Costo: gratuito

Data: 24/02/2021	 	 Orario: dalle 15.00 alle 16.30

Luogo: ZOOM ROOM 


Iscrizioni  
https://leagrowingpeople.com/events/corporate-finance/


La partecipazione è a numero chiuso. La priorità è determinata dalla ricezione delle iscrizioni  
Per info: info@leagrowingpeople.com


Moderatore 
Dott.ssa Elena Buriani – Founder & CEO LEA Growing People 
Relatori 
Prof. Bruno Giacomello – Università di Verona – Metodi Quantitativi per l'Economia, la Finanza e le Assicurazioni 
Avv. Roberto Sparano – Partner Quorum Studio Legale e Tributario Associato 
Dott. Stefano Bona Veggi – Founder & CEO theclosingclub.com 
Dott. Antonio Sgueglia – Executive Coach LEA Growing People

www.leagrowingpeople.com	 www.theclosingclub.com

Convegno accreditato dal 
Consiglio Nazionale 
Forense (1 CF).

In corso di accreditamento 
presso il Consiglio 
Nazionale dei Dottori 
Commercialisti e degli 
Esperti Contabili.

http://www.leagrowingpeople.com
http://www.theclosingclub.com

