
 I principi della filosofia kaizen e la pianificazione metodica
della crescita:

- tracciare l’identikit dello Studio
- definire priorità, obiettivi e strategie
- individuare le aree da rafforzare e sviluppare

 La riflessione sul rapporto con i clienti:

- cosa rappresenta lo Studio per le aziende
- come favorire la fidelizzazione attraverso la lettura

analitica del bilancio e l’analisi dei bisogni inespressi

 Gli strumenti, le tecniche di comunicazione e le
metodologie per generare nuove opportunità di business
e rendere sistematica ed efficace la ricerca di nuovi
clienti

Come innescare un processo di evoluzione che porti gli
Studi professionali a rinnovare la propria identità,
affrontare in modo dinamico le sfide lanciate dal
mercato e dal progresso digitale, e a puntare lo
sguardo verso la crescita.
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