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MERCATO - ESIGENZE - EVOLUZIONE
La ricerca del valore aggiunto

dell'OrdineM e
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Levento & in fase di accreditamento presso il CNDCEC Contra de\}ICENZA
per un massimo di 4 crediti formativi 13, 36100

= | principi della filosofia kaizen e la pianificazione metodica

Come innescare un processo di evoluzione che porti gli della crescita:

Studi professionali a rinnovare la propria identita,

affrontare in modo dinamico le sfide lanciate dal - ggﬁr%i%ri):;yr%gtilg}a%?HSi%tg'([jrgtegie
mercato e dal progresso digitale, e a puntare lo - individuare le aree da rafforzare e sviluppare

sguardo verso la crescita. o o
= Lariflessione sul rapporto coni clienti:

- cosa rappresenta lo Studio per le aziende
Relatore Dott. Giorgio Miurin - come favorire la fidelizzazione attraverso la lettura

Pubblicista, analista, consulente ed esperto in organizzazione e sistemi di analitica del bilancio e 'analisi dei bisogni inespressi

QR0 per Studi professional e aziende = Gli strumenti, le tecniche di comunicazione e le

metodologie per generare nuove opportunita di business
el_ rendere sistematica ed efficace la ricerca di nuovi
clienti

Consulenza Valore Studio SRL
Strada 6 Palazzo N/2 — 20089 Rozzano (M)
Tel. 02/8359041 — info@consulenzavalorestudio.it



