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33100 Udine

BUSINESSCULT

Migliorare I'organizzazione
per dare valore alle risorse
umane.

La gestione dei collaboratori
e l'organizzazione delle
attivita di studio
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14.30-18.30

Gli Studi professionali in questi ultimi

anni stanno affronfando una svolta
epocale sull'onda di repentini cambiamenti
culturali, economici, fecnologici € normativi.
Al professionista titolare di Studio, sono oggi
richieste competenze e conoscenze nuove.
Si passa dall’essere libero professionista

a team leader dell’'organizzazione di Studio.
Il professionista deve sapere gestire in modo
efficiente sé stesso e i propri collaboratori,
pianificare e organizzare, comunicare e
motivare.

Il seminario frasmette gli sfrumenti per
stimolare una nuova mentalitd con nuove
tecniche per gestire i propri collaboratori in
modo efficace, organizzare con efficienza le
attivitd di studio e pianificare lo sviluppo del
business.

Focus: riprendere in mano le redini
dello studio e del proprio futuro
professionale.

Registrazione Partecipanti

Inizio lavori
A cura del dott. Mario Alberto
Catarozzo

| principi della leadership
personale

Capo e leader: due modi diversi
di agire

Leadership e vision

Il processo di leadership in Studio

La comunicazione efficace con i
collaboratori di studio

Le competenze manageriali nella
libera professione



Pausa Caffé

Continuazione
A cura del dott. Mario Alberto
Catarozzo

Come organizzare le aftivita

La delega efficace

Come dare i feedback ai
collaboratori

Come organizzare e gestire le
riunioni in studio

Saper motivare i collaboratori

Conclusione lavori

Relatore

Mario Alberto Catarozzo, Formatore e
Business Coach professionista.

Laureato in Giurisprudenza, si occupa da
olfre 20 anni di coaching, formazione e
consulenza per professionisti e imprenditori
dell'area legale e dell'area manageriale.
Presso la NLP Italy Coaching School ha
conseguito la qualifica di Licensed NLP
Coach™ rilasciata dalla Society of NLP di
Richard Bandler (USA) ed ha conseguito due
specializzazioni: Team Coach Professionista e
Life Coach Professionista.

Ha due livelli di specializzazione in
Programmazione Neuro Linguistica,
Practitioner e Master Practitioner e si &
formato in Problem Solving e Coaching
Strategico® presso la STC Nardone Group.
E Associate Certified Coach presso la
Infernational Coach Federation e coach
professionista associato AICP (Associazione
Italiana Coach Professionisti).



Crediti Formativi

CREDITI FORMATIVI MATURABILI FPC.
| crediti formativi sono validi ai fini
della formazione professionale
continua.

Quote di iscrizione

ASSOCIATI ADCEC
GRATIS

NON ASSOCIATI ADCEC
€60,00

piu iv.a.

Modalitda di iscrizione
Prossimi appuntamenti

www.commercialistideltriveneto.org




Prossimi seminari

15 marzo 2019
VERONA

Crisi aziendale e impatto sui lavoratori.
Metodologie di salvaguardia dei posti
di lavoro

22 marzo 2019
VERONA

Geopolitica e commercio mondiale.
L'ltalia alla prova dei trend e degli scenari
del mercato mondiale

29 marzo 2019
TREVISO

Tra moglie e marito non mettere il Fisco.
Il difficile rapporto tra il Fisco e la vita di
coppia

In collaborazione con

Ordine dei Dottori Commercialisti
e degli Esperti Contabili di Udine



