
 In collaborazione con  

ACQUISIZIONI SOCIETARIE, M&A E PRIVATE EQUITY 

3 dicembre 2018 
  9:30 – 13:00 
14:00 – 17:00 

RELATORI 
Dott. Andrea dè Mozzi - Partner Pedersoli e Associati Studio Legale 
  

Avv. Marco Locati - Founder Locati e Partners Studio Legale 
  

Avv. Remo Tarolli - Founder Studio Legale Tarolli  
  

Prof. Avv. Andrea Tina - Associato di Diritto Commerciale, Università degli Studi di Milano 

ISCRIZIONI 

Iscriviti 

Crediti formativi 7 EVENTO a PAGAMENTO 

PROGRAMMA 
9:30 registrazione partecipanti e indirizzi di saluto 

L’analisi delle principali caratteristiche e gli elementi del contratto 

di acquisizione 

 definizioni 
 natura e oggetto 
 valore e prezzo e logiche sottostanti 
 condizioni sospensive e risolutive 
 dichiarazioni e garanzie del venditore 
 violazione’ delle garanzie e obblighi di indennizzo 
  

La gestione contrattuale nelle diverse fasi di una business 

combination e le best practices 

 operazioni di riorganizzazione e di business combinations. Analogie e differenze 
 fase pre-contrattuale 
 attività di due diligence 
 negoziazione e sottoscrizione del contratto di acquisizione 
 gestione del cd. periodo interinale 
 closing 
 fasi successive al closing 

Convegno 

Sala Convegni Odcec di Udine, via Carducci 44 

Il Private Equity 

 
 inquadramento della particolare operazione di M&A 
 documentazione contrattuale 
 accordo di riservatezza 
 lettera di intenti 
 term sheet 
 natura, finalità e modalità delle due diligence 
 acquisizione di target in crisi 

  
Case study 

 aspetti giuridici e contrattuali 
 aspetti fiscali 

 

 

Question time 
 
 Valutazione casi e quesiti proposti dai partecipanti 

 

https://www.formazionecommercialisti.org/evento-preview/025478-acquisizioni-societarie-ma-e-private-equity.html

