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Orario Via Ognissanti, 13
15:00-18:00 Fermo (FM)

FILOSOFIA DEL CORSO:

Lo sviluppo dell'impresa & legato a doppio filo con la capacita

del professionista di evolvere le sue competenze.

Per porre in atto azioni concrete verso le imprese clienti ed offrire
nuovi serrvizi occorre sapere in primis qual € la produttivita’

dello studio.

Il contesto normativo della Fatturazione Elettronica, fortemente in
evoluzione, non risparmiera infatti ripercussioni agli studi.
Analizzeremo anche quali strumenti consentiranno al Commercialista
di aumentare la percezione di VALORE da parte delle proprie

aziende clienti.

RELATORI:

Mario Gambazza
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Esperto in efficientamento studi professionali e
sviluppo nuovi servizi verso le imprese clienti.
Da 20 anni Responsabile commerciale di Apogeo

s.r.l., focalizzera I'impatto della Fatturazione
Elettronica negli studi.

Durante I'incontro € previsto un breve intervento
a cura dei Consulenti di Eminet s.r.l.

ORGANIZZAZIONE A CURA DI:
EMINET S.R.L.
©  Via Einaudi, 168 int. 64

EMINET

£ 0733.1898152
info@eminet.it

6 www.eminet.it

Convegno con partecipazione gratuita

FATTURAZIONE
ELETTRONICA

L'IMPATTO SUL BUSINESS DELLO STUDIO

Dallefficientamento al rilancio dello studio professionale:
evoluzione della professione alla luce della introduzione della F.E.
e delle conseguenze derivanti dal processo di digitalizzazione

in atto, tra vantaggi ed insidlie.

W48 Evento valido aifini della Formazione Professionale continua Mat. B.2.1-8.2.3-B.1.8

e realizzato in collaborazione con:

Ordine dei Dottori Commercialisti
e degli Esperti Contabili di Fermo

PROGRAMMA:

PRIMA PARTE:

® La fatturazione elettronica fra privati
>la normativa di riferimento
> gli scenari di mercato per gli studi
e L'impatto della Fatturazione Elettronica negli studi:
> da onere ad opportunita
> i pro e icontro
> il ruolo del professionista
¢ Individuazione del livello di servizio sul cliente: analisi della
clientela

INTERVENTO A CURA DI Eminets.r.l.

62012 Civitanova Marche (MC)

e L'approccio Zucchetti alla FA. - i supporti al professionista: Digital
Hub, APP e soluzioni gestionali.

SECONDA PARTE:

e La strategia on-site del professionista: come presidiare

e valorizzare il rapporto con i clienti.

* Analisi dei bisogni latenti delle imprese: quali sono e come trasfor-
marli in opportunita.

* Perché serve un nuovo modello organizzativo nello

studio professionale e perché occorre saper valutare il proprio studio
in relazione al mercato.

COME ISCRIVERSI:

Per partecipare al convegno gratuito € obbligatoria
I'iscrizione tramite l'area dedicata sul sito dell’'Ordine.

FORMAT A CURA DI:
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valore studio
%4 ZUCCHETTI

WWW.VALORESTUDIOZUCCHETTI.IT

IN COLLABORAZIONE CON:

Informatica

WWW.APRA.IT



