Cooperativa Servizi Dottori Commercialisti
cooperativa@odctrento.it

SEMINARIO

... EVERSO UNA NUOVA ERA COMMERCIALE
COME COSTRUIRE UN PERCORSO CHE PORTI GLI STUDI PROFESSIONALI AD AFFRONTARE IN MODO DINAMICO LE SFIDE LANCIATE DAL
MERCATO E DAL PROGRESSO DIGITALE E A PUNTARE LO SGUARDO VERSO LA CRESCITA ECONOMICA E COMMERCIALE

MARTEDI 25 SETTEMBRE 2018, ORE 9 — 13

PROGRAMMA EVENTO GRATUITO

Relatore Dott. Giorgio Miurin
=  Modalita di definizione del budget commerciale dei componenti dello Studio e dei clienti
= Individuazione delle aree dello Studio da potenziare
= |’'importanza di saper rispondere alle domande
=> cosa vendere => come vendere
= a chi vendere = come essere competitivi
= Definizione delle strategie, degli obiettivi e degli strumenti per dar vita ad un percorso di sviluppo
commerciale che porti alla fidelizzazione e all’'ampliamento della clientela
= Tecniche di comunicazione per un approccio commerciale professionale ed efficace

Crediti formativi:
E’ stata inoltrata richiesta di accreditamento al CNDCEC. La frequentazione del corso consente ai partecipanti la
maturazione di 1 CFP per ora di partecipazione, fino ad un max di 4 CFP, materia obbligatoria.

Sede: Sala Conferenze Facolta di Economia — Via Inama a Trento.
Evento gratuito, iscrizione obbligatoria — max 100 posti

Modalita di iscrizione:
Le iscrizioni si effettuano dal portale FPC 2.0 https://www.formazionecommercialisti.org/
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