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RELATORE:

Per partecipare al convegno gratuito è 
obbligatoria l’iscrizione tramite iscrizione sul portale 
della formazione professionale continua 
https://www.formazionecommercialisti.org/odcecud/
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COME ISCRIVERSI:
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FILOSOFIA DEL CORSO:

• Perchè serve un nuovo modello organizzativo nello
   studio professionale.
• Fatturazione elettronica, evoluzione normativa, 
   semplificazioni e il nuovo ruolo del commercialista.
• Il reddito dello studio e le sue componenti.
• Saper valutare il proprio studio in relazione al mercato.
• Come combattere la sindrome "commercialista = costo
   necessario".
• I bisogni “latenti” delle imprese: quali sono e come  
   trasformarli in opportunità.
• il professionista nelle imprese: come attivare un nuovo 
   rapporto a valore sviluppando servizi on site.

PROGRAMMA:

          Mat. B.2.1 - B.1.8

Dott. Lorenzo Losi
Consulente di  Valore Studio Zucchetti, esperto in 
organizzazione e sistemi di controllo presso le 
aziende e gli Studi Professionali.
Interverrà anche il Sig. Mario Gambazza
Esperto in efficientamento studi professionali e sviluppo 
nuovi servizi verso le imprese clienti. Da 20 anni 
Responsabile commerciale di Apogeo s.r.l., focalizzerà 
l’impatto della Fatturazione Elettronica negli studi.

dall’e�cientamento al rilancio dello studio professionale:
evoluzione della professione alla luce della introduzione
della  Fatturazione Elettronica e delle conseguenze 
derivanti dal processo di digitalizzazione in atto

Lo sviluppo dell’impresa è legato a doppio filo con la capacità
del professionista di evolvere le sue competenze ed utilizzare 
efficacemente il controllo di gestione nello studio.
Occorre quindi sapere qual’è in primis la redditività dello studio
e porre in atto azioni concrete verso le imprese clienti per 
offrire nuovi servizi, in un contesto normativo fortemente in 
evoluzione che non risparmierà ripercussioni agli studi.

Analizzeremo - operativamente – nuovi modelli organizzativi e 
strumenti che consentiranno al Commercialista di aumentare la 
percezione di VALORE da parte delle proprie aziende clienti.
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Convegno con partecipazione gratuita

Evento accreditato ai 
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